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CÓMO ENCONTRAR CIENTOS DE PROSPECTOS DIARIOS 

1. Dos preguntas y una cita:

Escribe una pregunta de respuesta negativa, que te ayude a 
identificar un dolor de tu avatar. 

¿Estás satisfecho con __________________________________________________? 

Ahora, escribe una pregunta hipotética. 

Si yo pudiera mostrarte cómo ________________________________________, 

¿Te interesaría darle una mirada? 

Por último, pide una cita o un espacio de 5 o 10 minutos. 

Muy bien, lo único que necesito es un espacio de 5 minutos para 
mostrarte cómo, ¿cuándo tienes espacio?  

2. Empieza conversaciones
Empieza conversaciones con las personas que te siguen, te dan like 
o comentan tus posts en redes sociales.

Hacer preguntas es la mejor manera de empezar conversaciones 
para conocer las necesidades y metas de tu interlocutor. 
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3. Enamórate del NO 
¡El “NO” es tu camino al éxito! 

Entre más NO oigas más prospectos tendrás y más te acercarás a 
la vida de tus sueños 

 

4. Encuentra a tu cliente IDEAL, al que te comprará más 
rápido. 
Piensa que, si vendes extinguidores, este es el cliente que tiene el “PELO 
EN LLAMAS”, así que, comprará más rápido. 

 

Escribe 4 personas que necesitan tu producto o servicio de 
manera urgente: 

 

1. ___________________________________________________________________ 

2. ___________________________________________________________________ 

3. ___________________________________________________________________ 

4. ___________________________________________________________________ 
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